ILLUSTRATIIVNE NAIDISJUHTUM MORE CLARITY
Clearer Message. Better Decisions.

Pakkumise hinnariski analuus

NAIDIS - El OLE PARIS KLIENDITOO

MATERJAL OTSUSTAJA OLUKORD RISKITASE
Tehnilise paigalduse pakkumine Tootmisettevotte juht Kahe pakkumise vordlus Keskmine
Koondjareldus

Pakkumises on v&imalikud sisulised eelised olemas, kuid ostja peab nende tdhenduse ise kokku panema. Seetdttu vdib
vordlus taanduda hinnale.

Kiirem paigaldus jaab uldiseks vaiteks
Alus materjalis: pakkumine nimetab kiiret paigaldust, kuid ei naita ajavditu ega vordluspunkti.
Voimalik moju: ostja ei nae, kas kdrgem hind vahendab todseisakut voi projektiriski.

Vaiksem garantiirisk pole pohjendatud
Alus materjalis: kvaliteeti réhutatakse, kuid puudub naide, moddik voi garantiijuhtumite kontekst.
Véimalik moju: kvaliteedivaide v8ib tunduda tavaparase mudlgilausena.

Keeruliste to6de kogemus on detailides

Alus materjalis: asjakohane kogemus tuleb esile alles pakkumise 16pus projektide loetelus.
Véimalik moju: oluline valikupdhjus ei mdjuta esmast vordlust.

Mida parandada Siduda pakkumise alguses kolm tugevust ostja konkreetse kasu voi riski
esimesena? vahenemisega ning lisada iga olulise vaite juurde Uks kontrollitav tugi.

Naidis ei tdenda muligikadu ega garanteeri tehingu voitu. See naitab anallisi vormi ja péhjendamise loogikat. Paris anallilis péhineb
kliendi konkreetsel materjalil ja kokkulepitud kasutusolukorral.
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